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COME VENEDERE
CASA VELOCEMENTE

Una guida pratica di Mario Minardi
Titolare di Eureka Real Estate




Il team dii Eureka Real Estate & ol tuo
fianco passo dopo passo

INOSTRI NUMERI

Siamo unagenia specializzata nel mercato

Immobili acquisti

immobiliare residenziale © commerciale di Roma &
doi comuni limitrofi.

Amiamo il nostro lavoro, o sai perchd? Reaiizziamo
i dosider dei nostri clionti Grazie alla nostra
‘esperienza pluriennale, ti aiutiamo nella vendita
del tuo immobile con professionaita, competenza
e trasparenza.




VENDERE CASA VELOCEMENTE: E IL
SOGNO DI TUTTI, MA POCHI RIESCONO
DAVVERO A REALIZZARE LA VENDITA DEL
PROPRIO IMMOBILE IN TEMPI BREVI.
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correttamente il prezzo di vendita della casa e, soprattutto, sapere come A

promuovere la vendita nel modo corretto.
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H EFFETTUA DELLE PICCOLE MANUTENZIONI
PER VALORIZZARE L'IMMOBILE

ima -

proprieta.

sl prozzo di vendita.

ine, pulire, tint

visita di un immobile.

importanti,

i ghucido gobale o una caso).



! STABILISCI IL CORRETTO PREZZO DI VENDITA

v

immobile.

1
dellimmobile, la classe energetica, e cosi via.

Jitaments
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immobiliare totalmente gratuito.



PROMUOVILA TUA CASA
CON STRATEGIE DI MARKETING
INNOVATIVE
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£l motivo per

immobilare.
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Arriviamo ora a parlare del metodo di promozione pill
efficace adottato da Eureka Real Estate, che permette di
vendere casa velocemente e senza stress.

OPEN HOUSE: IL SEGRETO PER
VENDERE CASA VELOCEMENTE

L'Open House & una tecnica immobiliare che permette di

vendere casa nel minor temp ma
Siaprono le porte della casa in vendita in un'unica giomata,in |\,

una determinata fascia oraria, a chiunque sia interessatoad  ~SUre/c,

acquistarla. Come potrai intuire, questo comporta numerosi :

vantagg:

® Risparmio ditempo e di stress
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@ Tempi di vendita ridotti



z Ia ca
da circa 20 persone, un buon numero per far arrivare una

proposta di acquisto diretta al venditore.

si i vantag
p impiogano

almeno 2 03 settimane per vendere casa.

® il -

i i i pulire

la casa tutti i giorni prima 6 dopo le visite, i far vedere la casa
in

vendita normale) in settimane e mesi.




SE VUOI AVERE MAGGIORI
INFORMAZIONI SULLA TECNICA

OPEN HOUSE E SU COME QUESTA

PUO FARE AL CASO DEL TUO 4
IMMOBILE Yy 4 ~ ‘ 4
- &

CONTATTAMI OGGI STESSO, Serivioi@

info@eurekareimmobiliare.com

SARO PRONTO AD AIUTARTI A BN - crionl
VENDERE CASA VELOCEMENTE B 4 5209-7202



