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Il team di Eureka Real Estate è al tuo 
fianco passo dopo passo

I NOSTRI NUMERI+75
Immobili acquisti

50
Immobili venduti

25MLN
Vendite da inizio anno

Siamo un’agenzia specializzata nel mercato 

immobiliare residenziale e commerciale di Roma e 

dei comuni limitrofi.

Amiamo il nostro lavoro, e sai perché? Realizziamo 

i desideri dei nostri clienti. Grazie alla nostra 

esperienza pluriennale, ti aiutiamo nella vendita 

del tuo immobile con professionalità, competenza 

e trasparenza.



Per un immobile infatti è necessario mettere in campo moltissime accortezze: 
bisogna conoscere la situazione attuale del mercato immobiliare, valutare 
correttamente il prezzo di vendita della casa e, soprattutto, sapere come 
promuovere la vendita nel modo corretto.

Ecco perché ho pensato di realizzare una guida che 
riassume tutti i trucchi per riuscire a vendere 
velocemente il proprio immobile (tra cui, un innovativo 
metodo di marketing che viene direttamente dagli USA). 
Cominciamo subito!

VENDERE CASA VELOCEMENTE: È IL 
SOGNO DI TUTTI, MA POCHI RIESCONO 
DAVVERO A REALIZZARE LA VENDITA DEL 
PROPRIO IMMOBILE IN TEMPI BREVI.

Titolare Eureka Real Estate



EFFETTUA DELLE PICCOLE MANUTENZIONI
PER VALORIZZARE L’IMMOBILE
Se l’immobile è datato e presenta diversi segni del tempo, vendere casa potrebbe 
diventare più difficile del previsto. Potrebbero sembrarti dei piccoli dettagli, ma – 
ti assicuro – che questi potrebbero allungare i tempi di vendita della tua 
proprietà. 

Lo stato di conservazione di una casa è infatti uno dei fattori che incide 
maggiormente non solo sul tempo di vendita, ma anche sul valore dell’immobile 
e sul prezzo di vendita.

Se hai già seguito i miei consigli su come aumentare il valore della casa in 5 
mosse, saprai che per dare una nuova vita ad un immobile basta davvero poco: 
mettere in ordine, pulire, tinteggiare, ma anche dividere gli ambienti con dei 
piccoli elementi, sono tutte attenzioni che fanno la differenza nel momento della 
visita di un immobile.

Nel caso in cui immobile da vendere fosse molto datato con problematiche 
importanti, potresti pensare di intervenire con dei piccoli lavori di ristrutturazione, 
soprattutto di bagno e cucina (sono gli ambienti che influenzano maggiormente 
il giudizio globale di una casa).
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2 STABILISCI IL CORRETTO PREZZO DI VENDITA
L’elemento che indubbiamente attira l’attenzione di potenziali 
acquirenti è sicuramente il prezzo di vendita. Se la cifra di vendita 
sarà troppo alta o troppo bassa, questa influenzerà la vendita e 
addirittura la possibilità che più o meno persone visitino il tuo 
immobile.

Effettuare una valutazione immobiliare adeguata è complesso e si basa 
su numerosi fattori, tra i quali la metratura, il piano, le condizioni 
dell’immobile, la classe energetica, e così via.

Solitamente, rivolgendosi ad un’agenzia immobiliare si ottiene una valutazione
oggettiva e veritiera del proprio immobile. Gli agenti immobiliari, infatti, basano le 
proprie quotazioni sulle vendite avvenute di recente nel mercato di riferimento, 
cercando di collocare l’immobile in questione sul mercato ad un prezzo competitivo. 

E’ proprio questo passaggio che permette di velocizzare i tempi di vendita della propria casa.

Noi di Eureka Real Estate offriamo un servizio di valutazione 
immobiliare totalmente gratuito.



PROMUOVI LA TUA CASA
CON STRATEGIE DI MARKETING
INNOVATIVE
Per vendere casa velocemente serve conoscere e sollecitare le persone 
interessate ad acquistare. E’ il motivo per cui vendere casa privatamente è 
sempre più difficile e complesso rispetto a quanto avviene con l’agenzia 
immobiliare. 

Noi non solo abbiamo già una rete di potenziali acquirenti pronta a cogliere le 
migliori opportunità del mercato immobiliare, ma sappiamo come promuovere 
al meglio il tuo immobile con strategie pubblicitarie innovative.
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OPEN HOUSE: IL SEGRETO PER
VENDERE CASA VELOCEMENTE

4

Risparmio di tempo e di stress 

Far vedere l’immobile a più persone in un unico giorno

Tempi di vendita ridotti 

Arriviamo ora a parlare del metodo di promozione più 
efficace adottato da Eureka Real Estate, che permette di 
vendere casa velocemente e senza stress.

L’Open House è una tecnica immobiliare che permette di 
vendere casa nel minor tempo possibile: ma come funziona??

Si aprono le porte della casa in vendita in un’unica giornata, in 
una determinata fascia oraria, a chiunque sia interessato ad 
acquistarla. Come potrai intuire, questo comporta numerosi 
vantaggi:
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Il giorno dell’open house, la casa viene vista immediatamente 
da circa 20 persone, un buon numero per far arrivare una 
proposta di acquisto diretta al venditore. 

Si tratta di un grande vantaggio, considerando che con 
appuntamenti singoli presi giorno dopo giorno si impiegano 
almeno 2 o 3 settimane per vendere casa.

Con l’open house hai la possibilità quindi di mostrare l’immobile 
in un solo giorno a molte persone, senza lo stress di dover pulire 
la casa tutti i giorni prima e dopo le visite, di far vedere la casa 
alle stesse persone che in media sarebbero venute a visitarla (in 
vendita normale) in settimane e mesi.



Scrivici a 
info@eurekareimmobiliare.com

oppure chiama:

WWW.EUREKAREIMMOBILIARE.COM
06 8209 7202

SE VUOI AVERE MAGGIORI
INFORMAZIONI SULLA TECNICA
OPEN HOUSE E SU COME QUESTA
PUÒ FARE AL CASO DEL TUO
IMMOBILE

CONTATTAMI OGGI STESSO, 
SARÒ PRONTO AD AIUTARTI A 
VENDERE CASA VELOCEMENTE


